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S/4HANA, das Nachfolgeprodukt der Busi-
ness Suite 7, ist die jungste Ausgabe der ERP-
basierten Loésungen von SAP. Bestehende
SAP-Kunden haben fur den Wechsel aller-
dings wenig Klarheit. Welche neuen Module
notig sind, um die bendtigten Funktionalitd-
ten abzudecken, ist schwer durchschaubar.
Genauso wenig Klarheit gibt es, welche Li-
zenzen daflr erworben werden mussen.

Wir stellen eine Consulting-Leistung zur Ver-
fOgung, mit der wir die 1:1 Umstellung lhrer
bestehenden SAP-Anwendungen auf
S/4HANA lizenztechnisch vorbereiten.



Wir starken lhre Verhandlungsposition mit SAP

Unsere Analyse OctoSAM Consult — exploreS/4 bietet Ihnen
einen neutralen Uberblick, unabhdngig von SAP und deren
Geschdaftsinteressen. Sie finden heraus, welcher Umfang an S/
4HANA Lizenzen fur Ihren 1:1 Umstieg tafséchlich notwendig ist.

Die Analyseergebnisse ermdglichen Ihnen, unterschiedliche
Migrationsvarianten hinsichtlich Funktionsumfang und Kosten zu
vergleichen. So kdnnen zum Beispiel Business Cases fur «Umstieg
Status Quon und «Umstieg mit erweitertem Umfangn gegen-
Ubergestellt werden. Auch die mdglichen Varianten «Contract
Conversiony und «Product Conversion» werden verglichen.

Auf Basis der sorgfdltig dokumentierten Informationen wird es
fUr Sie moglich, die Kosten Ihrer Migration auf S/4HANA zu opti-
mieren. Unsere Vergleiche auf Basis der SAP-eigenen Dokumen-
tation geben Ihnen einen Informationsvorsprung, der Ihnen in
Preisvernandlungen mit dem Hersteller den Ricken starkt.

So gehen wir vor

Mit der Analyse definieren wir den IST-Stand Ihrer SAP-Lizenzen und
betrachten den Ubergang auf S/4HANA. Die Ergebnisse erhalten
Sie strukturiert in gut verst&ndlichen Aufstellungen geliefert.

Sie werden dabei durchgéngig von unserem Consultant Peter
Wesche begleitet, der die Herausforderungen im Einkauf von
Softwareprodukten besonders gut versteht. Peter Wesche verfUgt
Uber 35 Jahre SAP-Erfahrung, lange Jahre bei SAP selbst sowie als
Research-Director bei Gartner.

Ihr eigener zeitlicher Aufwand fur exploreS/4 ist ausgesprochen
gering. Ausser der Bereitstellung der Vertragsdokumente und der
aktuellen Lizenz-Bestandsdaten ist von Innen kein weiteres Enga-
gement notwendig. exploreS/4 wird von uns zu einem Festpreis
abgewickelt. Der tatsGchliche Aufwand wird im Vorfeld ermittelt
und hangt vom Umfang lhrer SAP-Installation ab. Da exploreS/4
im Normalfall nur wenige Tage bendtigt, bedeutet unsere Dienst-
leistung lediglich eine geringe Investition.

Octosoft AG

Unser Unternehmen ist auf die Optimierung von Softwarekos-
ten spezialisiert. Wir handeln selbst nicht mit Softwarelizenzen
und sind daher ein neutraler Partner, der Sie objektiv Uber
Einsparungspotenziale informiert. Zudem verfiugen wir auch
Uber das Know-how, um Sie bei der Abschdpfung des Einspa-
rungspotenzials aktiv zu unterstitzen.

Die Zusammenarbeit mit uns bringt Innen innerhalb kirzester
Zeit massive Kosteneinsparungen. Denn auch Ihre Organisati-
on setzt wahrscheinlich hunderte, tausende oder sogar zehn-
tausende Softwareprodukte ein. Das ist teuer und dass es hier
ein gewaltiges Einsparungspotenzial gibt, liegt auf der Hand.
Die Gartner Group kommuniziert, dass sich bei Ausschdpfung
aller Méglichkeiten die Softwarekosten um bis zu 30% senken
lassen. Dies ist auch unser Erfahrungswert.

Unsere Werkzeuge und Dienstleistungen kommen seit 2014 bei
einer Reihe von grossen Organisationen zum Einsatz. Durch
zuverldssige und loyale Betreuung unserer Auftraggeber ho-
ben wir uns den Ruf eines seridsen Partners erarbeitet, der stetfs
verldsslich im Interesse seiner Kunden handelt.
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